
 رشد موتور کتاب با آشنایی وبینار
 
 
 الاسلامیة‌ثق امیرحسین





 الاسلامی ثقه امیرحسین

 مترجم کتاب های نشر برآیند•
 ایران Acer شرکت بازاریابی مشاور•
 فدک ستاره پنج قطارهای رشد مشاور•
 www.travelstart.com شرکت ایران نمایندگی رشد هکر•

 رسیدیم بابا علی بازار سهم درصد 25 به روز صد از کمتر در•
 تلگرام روبات بر مبتنی سازمانی راهکارهای خدمات حوزه در رهین استارتاپ بنیانگذار هم•

 رسیدیم ماه 13 تا سر سربه نقطه به•
  تلگرام از غذا سفارش راهکار رساپا بنیانگذار هم•

 فروختیم چیلیوری به ماه 7 از بعد•
 اکسل شتابدهنده منتور و مشاور•

 رسیدیم درآمد روز در تومان هزار 600 به تومان صفر از و نصب کا 230 به کا60 از شادی دهکده در•
 http://irangamification.com ایران گیمیفیکیشن انجمن موسس•
 http://t.me/roshdino رشدینو مجموعه موسس•
 صنعتی مدیریت سازمان در بازاریابی های دوره مدرس•

http://t.me/roshdino
http://barayandbooks.ir/


History 

  تصمیم اسمیت جک و باتیا سابیر های نام به همکار دو 1996 سال در

  سافت جاوا نام به بزنند هم با شرکتی یک که گیرند می
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  بگیرد را مچشان شان رئیس که ترسیدند می اما
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کردند درست وب بر مبتنی ایمیلی سیستم یک آنها پس  
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  شد خلق میل هات که بود آنجا

http://barayandbooks.ir/


  دلار هزار 300 آنها
 کردند جذب سرمایه

http://barayandbooks.ir/


  بیلبورد از که بود این آنها رشد استراتژی
کنند استفاده رادیویی تبلیغات و  
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داشت دیگری پیشنهاد دراپر آقای گذارشان سرمایه اما  
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 : کنند اضافه هایشان ایمیل تمام پایان به را جمله این
 

 میل هات رایگان ایمیل از توانید می . هستیم شما عاشق ما : نوشت پی
  . کنید استفاده
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 گرفتند می جدید کاربر 3000 روزانه متوسط طور به آنها
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 رسیدند کاربر میلیون یک به آنها ماه 6 تا
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 رسیدند کاربر میلیون 2 به بعد هفته 5
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  دوستانش از یکی به باتیا مورد یک در
زد ایمیل هند در  
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  میل هات بعد هفته 3
 داشت هند در کاربر هزار 300
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  میلیون 8.5 را شرکت این خرید دلار میلیون 400 قیمت به بعد سال 1.5 ماکروسافت وقتی
  داشت کاربر 

بودند نفر میلیون 70 اینترنت کاربران تمام زمان آن  
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نیست غریبی و عجیب داستان این اما  
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 ؟ چیست رشد هک بازاریابی

Growth hacker marketing 
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 ؟ چیست رشد هک

 

 

 پول کمترین با ممکن زمان ترین کوتاه در

 جذب کاربر یا فروش بیشترین ممکن

 شوند

http://barayandbooks.ir/


http://barayandbooks.ir/


http://barayandbooks.ir/


اول بخش فهرست  
 Yelpموتور رشد پنج ستاره : فصل اول 

 کردن پیدا رشد برای کدها شکستن – GitHub: دوم فصل

  می زنند ای رسانه شرکت رشد هکر سری یک که زمانی می افتد اتفاقی چه – UpWorthy : سوم فصل

 شد B2B باعث شرکت این در دلاری میلیارد رشد موتور چگونه – Hubspot : چهارم فصل

 مجانی رشد موتور – Evernote: پنجم فصل

 رسید دلار میلیارد 3.5 ارزشگذاری به شرکت این چگونه – Snapchat  : ششم فصل
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دوم بخش فهرست  
  شد شرکت این رشد موتور پیشبرد باعث چیزی چه – Uber: هفتم فصل

 Belly از درسهایی – داد رشد را شبکه بر مبتنی استارتاپ یک می توان چگونه – Belly  : هشتم فص
Card 

 ؟ کرد رشد سرعت این به  چگونه – Square  : نهم فصل

 شد نامحدود ویروسی چرخه ایجاد باعث که ساخت رشدی موتور یک چگونه – Linkedin  : دهم فصل
. 

  رشد قفل شدن باز : یازدهم فصل

 Growthhackers.com  : دوازدهم فصل
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خودم از ایرانی نمونه چند  
خودم شرکت – رهین رشد داستان  
تا هزار 240 به هزار 60 از شادی دهکده اپ رشد داستان 
رساپا رشد داستان 
استارت تراول رشد داستان 
پلنر ایران های ورودی رشد داستان 
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  بگم حاضرین انتخاب به رو تاش سه – رشدینو از رشد داستان

کینگ آف کوئیز 
فندق 
کرفت فروت 
علوی سهیل – ریحون 
ایوند 
شاتل 
رسمی اخبار 
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