
وبینار

A B

D C

کاهی.هزینه      .نو        

بهمن نود و هفت7
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اقتصاد کلان در ایرانوضعیت 
آمادگی برای سیر نزولی

بر کسب و کارهاتاثیر

تاثیر بر مردم

استثناهای این بحث
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چه شرکت هایی زنده می مانند؟
بازارهای بالغ و بازارهای جدید

کاهش وابستگی به دارایی ثابت تمرکز بر نیازهای اساسی

کاهش هزینه ها و مدیریت نقدینگی

توانایی گردش مالی سریع

ارزش پیشنهادی ملموس

جذب مشتریان اولیه/ حفظ مشتریان فعلی 
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نگاهی تازه به نوآوری

و توسعه، اختراع و نوآوریتفاوت تحقیق 
روسه ها و خلاقانه  و سیستماتیکی به منظور توسعه دانش و فناوری برای توسعه ی محصولات، پفعالیت •

ارزشمندخدمات 

محصول برای اولین بار/ فرآورده/ ارائه فرآیند•

فرایندی مستمر و متشکل از زمان توسعه ایده جدید تا کاربردی شدن•

(تحول آفرین، بنیادی ) توفنده 

ضمنی
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نگاهی تازه به نوآوری

نوهزینه کاهی
. داردکه تلاش می کند هزینه ها را به حداقل برساند و همزمان مشتریان را به تحسین وا نوآوری •

.  کردن انتظارات مشتریان و حتی فراتر رفتن از آن با کمترین هزینه استبرآورده •
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نگاهی تازه به نوآوری

نوهزینه کاهی
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موفقیتچشم انداز 
نگاه از دریچه ای دیگر؛ شروع نوآوری
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بررسی صنایع دیگر/ فرض های اساسی صنعت : صنعتبررسی 

سفر مشتری /سفر خریدار : بررسی از نگاه مشتریان

محصول/ بخش میانی خدمت :بررسی خدمات و محصولات

بخش بندی بر اساس نیازهای اساسی: مشتریانبخش بندی

موفقیتچشم انداز 
نگاه از دریچه ای دیگر؛ شروع نوآوری

یک مشترینگاه به همکاران مانند :بررسی زنجیره ارزش

برای توانایی طرح پرسش هایی
ایجاد خلاقیت

Triz
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کپتیک

موفقیتچشم انداز 
نگاه از دریچه ای دیگر؛ شروع نوآوری

پول نقد

بخش بندی مشتریان
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تمرکز بی وقفه

مرزبندی و چشم پوشی اهداف استراتژیک
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تمرکز بی وقفه

مفهوم مدل کسب و کار
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تمرکز بی وقفه
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تمایل به کم رنگ کردن مرزها
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تمایل به کم رنگ کردن مرزها
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تمایل به کم رنگ کردن مرزها

لتجربه مشتری از استفاده از محصو/ ساده سازی محصول: محصول

حذف واسط ها: انتقال محصول

ضایعات/تولید استاندارد/ استفاده از شبکه نوآوری باز :ساخت محصول

JIT/ حذف فضای فیزیکی / برآیند : فروش محصول

اقتصاد اشتراکی:همکاران
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ننوهزینه کاهی برای مدیریت کلا
برای مدیریت استراتژیک سازمان
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ننوهزینه کاهی برای مدیریت کلا
و توسعه بازاربرای ورود
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مثال های مختلف برای درک بهتر
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